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Nauc sa zarabat

4-10 tisic EUR mesacne

Pre inSpiraciu sme pre Vas vytvorili e-book, ktory odkryva 5 zakladnych pilierov
uspesnej prace financ¢ného poradcu na Slovenskom trhu.

Necitajte dalej:

e Pokial davate prednost rozpravkam, Ze sa raz, bez Vasho pricinenia, budete
mat lepsie.

e Hladate recept, ako rychlo ,obrat klientov a uz sa u nich nikdy neukazat.

e Nechcete napredovat ¢i uz v oblasti pracovnej, tak aj osobne;j.

Finan¢né poradenstvo ma zlu povest a pravom.

ESte prednedavnom sa spolo¢nosti s MLM Strukturou riadili pri prijimani novych
poradcov heslom: ,Ktokolvek méZe robit cokolvek.” Zmluvy spisoval kazdy, kto mal
ruky a pero k tomu. Vacsina takychto ,poradcov” vSak skoncila rychlo a neslavne. Bez
kvalitného skolenia uzavrela niekol'ko ,zivotiek alebo 2. pilierov” priatelom a znamym,
a potom zmizla, pretoZe nebol nikto, kto by im pomohol pracovat lepsie.

Dnes sa to da nastastie robit vyrazne lepsie.

Prinasame 5+1 TIP pre Vas.
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1.TIP
Chcete recept na vysoke provizie?

Stavte na kvalitné vzdelavanie

Informacii je na internete vela. Napriek tomu ani dnes nie je jednoduché njjst tie
spravne data, dopatrat sa vSetkych suvislosti. Pri financnom poradenstve sa snubia
znalosti z finanénych trhov s poznatkami z psychologie a marketingu.

Su veci, ktoré sa daju nastudovat z knih a odbornych materidlov, ale vela zru¢nosti
treba natrénovat a krok za krokom zaradit do kazdodennej praxe. Preto v nasej firme
funguje 6 mesacny vzdeldvaci program “Ako jednoducho zarabat 4000 Eur mesacne”.
Ide o unikatny systém prace, ktory je prospesny pre zacinajucich i ostrielanych
poradcov.

Ide nam predovsetkym o kvalitu, a tak pracujeme s kazdym jednotlivcom, aby mal

nielen informacie, ale naucil sa aj spracovat odmietnutie, vedel sa vysporiadat so
stresom a spoznal svoje silné stranky...
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Podobné systémy na osobnostny rozvoj ludi vyuzivaju velké nadnarodné korporacie
ako Google, Apple ¢i podobni giganti. Preto kladieme déraz na kvalitné riadenie a
vedenie ludi. Nechceme zaspat na vavrinoch.

Kazdy mame nejaku svoju horni hranicu, cez ktord sa sami nedokdZzeme dostat.

Niekedy sa prejavuje neschopnostou zarobit viac penazi, inym ludom sa nedari
zostavit, motivovat a udrzat kvalitny tim ludi okolo seba...

Nech je ten Vas strop kdekolvek, s vhodnym vedenim
sa da posunut o poriadny kus vyssie.
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Snom kaZdého obchodnika je mat bonitnych klientov.

Obchodnik obvykle bez problémov ziska takych zakaznikov, ktori maju podobny prijem,
ako on sam. Bonitnejsich klientov obchodnik neziska vdaka nejakému novému
certifikatu, ale vo chvili, ked’ sa odhodla vystupit zo svojej komfortnej zény a ,trifne” si
ich oslovit.

Takéto vykroCenie z bezpecia treba trénovat. Ak by sme chceli urobit naraz velku
zmenu, pravdepodobne sa nam nepodari a neuspech nas odradi. Tréningom sa pocit
strachu zmensi na znesitelnu droven. Nasa zdéna komfortu sa rozsiri a predtym
nepredstavitelné situdcie zvladnete s lahkostou.

Uvedomte si, akych klientov sa bojite oslovit, alebo ktoré situacie Vas stresuju.
Vymyslite postup, ako svoj strach zmensit a rozsirit zénu svojho pohodlia.

Pokial je pre Vas oslovenie bonitného klienta doteraz neprijatelné, cielene sa zacnite
pohybovat v jeho prostredi. Chodte na akcie, kde méZete bonitnejsich ludi stretndt.
Pridajte sa k znamemu, ktory sa v ich spolocnosti pohybuje. Tymto tréningom dokazete
nielen zmiernit svoje obavy, ale aj pochopit sp6sob ich myslenia. To bude pre uspech
vasej prezentacie klucové.

Aj toto je jedna z technik, ktoré sa ucime efektivne pouZivat v rdmci vzdeldvacieho
programu - "Ako jednoducho vyrabat 4000 Eur mesacne."

Ako jednoducho zarabat 4000 Eur mesacne
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Vytvorte si fungujuci systéem predaja,
pre seba aj svojich spolupracovnikov

Viete, preco je taky uspesny McDonald's? Urcite to nie je kvoli najlepsim burgrom na
svete. Uspech retazca je zaloZeny na prepracovanom systéme prace, ¢o sa da l'ahko
prevziat a duplikovat. To isté sme pripravili pre nasich spolupracovnikov.

Kazdy z Vas je jedineCny. Mate svoje osobné kuzlo a skusenosti. Napriek tomu sa v
biznise neoplati ucit sa iba z vlastnych karambolov. Pokial prevezmete fungujuci
systém prace, rychlejsie sa dostanete k financnej i Casovej slobode.

 —

Mozno to mate podobne. Robime tuto pracu radi, napriek tomu nie je nasim cielom

stravit v kanceldrii a na schodzkach cely zivot. Hl'addme rovnovahu medzi osobnym
Zivotom a pracou.
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Pri komunikacii s klientmi pouzivame predajny systém ,SOK - Sikovne obsluzeny
klient“. Vdaka nemu dokaZzeme nielen rychlo riesit aktualne potreby klienta, ale
najdeme si aj priestor na komplexné poradenstvo a predavame 3-4 krat viac.

Vyskusajte v praxi:

Pouzivajte argumenty, ktorym Vasi klienti rozumeju.

Ludia spracovavaju informdcie rozdielnym sp6sobom. Podla typov sa populdcia da
rozdelit na zrakovy, sluchovy, slovno-pojmovy a pohybovy (hmatovy) typ. Kazdy typ
Cloveka porozumie inému spbsobu argumentdcie a Stylu vykladu. Pokial sa pri
prezentacii rieSenia spoliehate iba na slovné vyjadrenie, méZete odradit ¢ast klientov.
Jednoducho si navzdjom neporozumiete. Vase pripomienky nebudu dostato¢ne
presvedcCivé. Nasi sprostredkovatelia pouzivaju obchodné materialy na zvysenie
vnimania reality klientov a aj preto predavaju 3-4 krat viac, ako na beznom stretnuti.
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3. TIP
Pracujte s modernymi technologiami,
popieranim trendov sa stavate dinosaurom

,NemoZete robit dnesny dzob vcerajsimi metodami
a zostat v biznise aj zajtra.” George Bush

Rychly vyvoj techniky a pandémia v poslednych rokoch nam uplne jasne ukazali, ze
nemozeme ignorovat nové potreby a zvyky nasich zakaznikov. Byt vidiet v on-line
svete je rovnako délezité, mozno aj podstatnejsie, nez reprezentativha kancelaria.
Hoci aj nadalej je osobny kontakt dblezity, stale viac obchodov sa uzatvara on-line.

Kazda minca ma dve strany. Obchodovanie na internete prindsa nutnost ucit sa nové

veci. Pozitivne je, Ze Vas pri spravne rieSenom on-line marketingu klienti oslovuju sami
a nie je nutné pracovat na studenom trhu.
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Je vlastne vel'mi fajn pocit, ked pomahate fudom, ktori stoja o Vasu starostlivost,
nemusite prekonavat bariéru nechuti a nedoévery. Poradca, ktory chce ziskavat
klientov z on-line prostredia ma na vyber z nasledujucich moznosti:

e najat si marketingového Specialistu,
e naucit sa vSetko sam,
e byt stcastou spolo¢nosti, ktora poskytuje on-line zadzemie.

U nas poradcovia dostavaju k dispozicii on-line marketingové stratégie a tie im
privadzaju novych klientov.

Prezentujte sa ako profesional.
Prvym krokom na socialnych sietach je vytvorenie reprezentativneho profilu.

e Mate na svojom profile iba fotografie, ktoré Vas reprezentuju ako profesionala
(Ziadne ulety v bikinach ani fotografie vzniknuté na party za svitania)?

e Pridavate dva az trikrat tyzdenne nové prispevky? Pravidelne striedate odborné a
osobné komentare?

e Je Vas profil profesionalne spravovany?

Chcem klientov z onlinu
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4. TIP
Vytvorte si lojalnych klientov

Starostlivost Magnus je systémom dlhodobej starostlivosti, kedy s klientom najprv
rieSime jeho potreby a aktualnu hodnotu jeho majetku. V priebehu ¢asu kontrolujeme,
Ci je nastavenie portfélia efektivne a prinasa klientovi dalsi zisk. S rastom hodnoty
jeho majetku rastie aj spokojnost a vernost klienta.

Lojalny klient Vam prinesie dlhodobou spolupracou ovela viac, ako jednorazovy

obchod. To Vam automaticky vytvara nasledny prijem a pocit bezpecia, ze nemusite
donekocne ,nahanat” novych klientov.
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Zdanlivé malickosti upevnuju vztah s klientmi a predlZuju jeho trvanie.

Okrem informdcii o legislativnych zmenach a turbulenciach na finan¢nych trhoch
klientom poprajte k narodeninam, Vianociam... Po kazdej schddzke si urobte kratku
poznamku, ktora Vam pomoZe, aby ste si zakaznika zapamatali.

Starostlivo pocuvajte jeho dlhodobé plany...
Nasi sprostredkovatelia si s tym nemusia lamat hlavu. Mame na to automatizovany

systém, ktory klientom rozposiela priania k narodeninam, meninam a inym sviatkom.

Chcem lojalnych klientov

info@helpfuture.sk | www.helpfuture.sk


mailto:info@helpfuture.sk
https://www.helpfuture.sk/call

help

& future

Uvedomte si, ze Vasa praca je Vasou
vizitkou aj dozivotnym zabezpecenim

Nasi spolupracovnici maju slobodu. Vytvorili sme sice Strukturovanu firmu, ktora ma
prepracovany systém vzdelavania a zaroven nasi spolupracovnici vyuzivaju vyhody
broker-poolu.

Znamena to, Zze dostavaju vysoké provizie a ich klientsky kmen nie je viazany pod

ziadnou sprostredkovatel'skou znackou. Klientsky kmen zostava poradcom navzdy.
MG6zu ho podla svojho uvazenia predat alebo darovat.
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Vedeli ste, Ze poradcovia u nas maju podiel na zisku celej firmy?

Chceme byt fér, a tak kazdy sprostredkovatel zbiera kazdy rok podielové jednotky zo
zisku firmy podla svojej osobnej a manaZérskej produkcie a tie sa mu v ¢ase kumuluju.

Cim dlhsie je vo firme, tym vys$iu rentu z podielu zisku firmy dostdva. Ak aj prestane

pracovat, podiely mu zostanu a vyplacaju sa kazdy rok.

Zabezpec sa na dochodok
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Vyuzite svoju sancu

Casto sa pred rozhodnutim bojime, ¢i nejde o sleptu ulicku. Lenze zostat v
nevyhovujucich podmienkach byva obvykle podstatne bolestivejSie. Taka pomala
smrt...

Vezmite si ceruzku a papier a odpovedzte si podrobne na nasledujuce otazky:

Uvedomte si, ako na tom pracovne ste prave teraz. Pokial by si svoju su¢asnu situaciu
mal oznacit na skale od jedna do desat, kedy desat je maximum a jedna minimum, aké
¢islo zvolis?

e Je pre Teba dblezité, aby si zarabal 4-10 tisic Eur mesacne?
e Co si myslis, ako by sa Ti zdvihla kvalita Zivota?

e Ako si spokojny s tym, ako robi tvoja firma online marketing?
e Kolko klientov Ti firma prideli cez online nastroje?

e Ako si dnes spokojny s vyskou svojho pasivneho prijmu?

e Aké typy pasivneho prijmu mézes vyuzivat vo firme?

e Zabezpecuje Ti firma podiel na zisku a dozivotnu rentu?

Chcete vediet ako je to u nas?
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Kazdé dolezité rozhodnutie je potrebné dokladne zvazit, zhlboka sa nadychnut a
vykrocit. V Zivote mame iba jednu istotu: PrileZitosti, ktoré nevyuzijeme, sa nikdy
nevratia...

PS: Hladame l'udi, ktori su naladeni na podobnu vinu. Zaujimaju nas spolupracovnici,
ktori chcu pracovat vo firme, kde mézu zarobit naozaj velké peniaze a zaroven byt
velkou pridanou hodnotou pre klientov.

S nami mobzete zabezpecit seba a svoju rodinu, vzdelavat sa a rast. Nielen na
kariérnom rebricku, ale aj ako osobnost. Profesionalita, vasen a jednoduchost su
zakladné hodnoty, s ktorymi robime nase okolie lepSim.

Vyuzite svoju Sancu
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